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 ■推奨環境■ 

 この⽂章にかかれているURLはクリックできます。できない場合は最新のAdobeReader 

 を無料でダウンロードしてください。 

 http://www.adobe.co.jp/products/acrobat/readstep2.html 

 ■著作権について■ 

 ■この⽂書は著作権法で保護されている著作物です。 

 下記の点にご注意戴きご利⽤下さい。 

 このレポートの著作権は製作者に属します。 

 著作権者の許可なく、このレポートの全部⼜は⼀部をいかなる⼿段においても複製、転載、流 

 ⽤、転売等する事を禁じます。このレポートの開封をもって下記の事項に同意したものとみなし 

 ます。 

 このレポートは秘匿性が⾼いものであるため、著作権者の許可なく、レポートの内容を全部、⼜ 

 は⼀部をいかなる⼿段においても複製、転載、流⽤、転売等することを禁じます。 

 著作権等違反の⾏為を⾏った時、その他不法⾏為に該当する⾏為を⾏った時は、関係法規に基づ 

 き損害賠償請求を⾏う等、⺠事・刑事を問わず法的⼿段による解決を⾏う場合があります。※ノ 

 ウハウの流出⾏為が発覚した場合は罰⾦100万円を請求致します。 

 このレポートに書かれた情報は、作成時点での著者の⾒解等です。著者は事前許可を得ずに誤り 

 の訂正、情報の最新化、⾒解の変更等を⾏う権利を有します。このレポートの作成には万全を期 

 しておりますが、万⼀誤り、不正確な情報等がありましても、著者・パートナー等の業務提携者 

 は、⼀切の責任を負わないことをご了承願います。 

 このレポートのご利⽤は⾃⼰責任でお願いします。このレポートの利⽤することにより⽣じたい 

 かなる結果につきましても、著者・パートナー等の業務提携者は、⼀切の責任を負わないことを 

 ご了承願います。 
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 まえがき 

 こんにちは、ワタシナガタです。 

 この電⼦書籍で公開している⽅法は、  プログラミングで⽉21万円の⾃動収益を 

 作った、実際の⽅法です。 

 早速ノウハウを簡単に説明すると、  Pythonというプログラミング⾔語を使って 

 TwitterBotを作成し、その⾃動化によって⽉20万の報酬が⾃動発⽣するように 

 なった  、  というものです。 

 おや、「⾃動収益なんて本当に実在するのか？」  と、まだ疑っていますよね？ 

 ⼤丈夫です。僕を知ったばかりの⼈はみんな疑⼼暗⻤の⽬で僕を⾒てきますから。 

 でも僕の話を聞いた後には「⽬からウロコだ。」「話を聞くと、再現性がありそう 

 だ。」と⼿のひらを返す⽅ばかりです。 

 あなたも、まだ疑いの感情を持ったままで⼤丈夫です。 

 この電⼦書籍を読み切った後には、その感情もなくなっていることでしょう。 

 この電⼦書籍で公開する⽅法は、僕が現在実際に稼働させているTwitterBotの作り 

 ⽅と全く同じものです。 

 今回のノウハウを公開するに当たって、特に再現性については徹底的に検証を重ね 

 てきました。 

 現在も、複数のアカウントを稼働させていますが、⼀番低いものでも⽉10万の不 

 労所得を⽣み出してくれています。 
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 あなたがこれを読んでいるということは、 

 「⾃動でお⾦が⼿に⼊ればいいなあ」 

 少なくともこう思うフシがあるのでしょう。 

 この電⼦書籍はそんなあなたのために書きました。 

 今回公開するノウハウは、本当は誰にも教えたくない極秘のものばかりです。 

 このノウハウを確⽴するために、ぶっちゃけ数年かかってます。まじで【完全保存 

 版】です。それでも公開するのは、僕の周りの⼈達には幸せになってほしいからで 

 す。 

 この電⼦書籍を隅々まで読めば、センスのある⼈なら1ヶ⽉で⽉20万の不労所得を 

 ⼿に⼊れることができるでしょう。 

 また、このビジネスモデルは「Python」というプログラミング⾔語を使⽤しま 

 す。プログラミングと⾔っても、マジで初⼼者レベルのスキルしか必要ないので、 

 ⼀回もプログラミング学んだことないよーって⼈でも⼗分理解できる内容になって 

 います。 

 ◆⾃⼰紹介 

 僕のことをご存じない⽅もいらっしゃると思うので、簡単に⾃⼰紹介させてくださ 

 い。 

 3 



 インターネット上ではワタシナガタという名前で活動しています。僕は現在、25 

 歳、東京に住んでいます。 

 ⼤学4年⽣までプログラミングは全くの未経験で、⼯学部(材料系)に在籍していま 

 した。3年⽣のときに就活しましたがうまくいかず、周りに流されてそのまま⼤学 

 院に進学したのです。 

 就活の失敗もあって、そんなダメな⼈⽣から抜け出すために、当時流⾏っていた 

 データサイエンティストを⽬指して勉強を始めました。「データサイエンティスト 

 は給料が⾼い」という噂を真に受けて、未経験からPythonプログラミングの勉強 

 を始めたのです。これが僕とプログラミングのはじめての出会いでした。 

 Pythonの学習を進めていくと、いろんなことが⾃動化できることを知りました。 

 その以前からWEBビジネスを少しやっていたので「WEBビジネスをプログラミン 

 グで⾃動化したら不労所得になるんじゃないか？」と試してみたのが成功し、⼤学 

 院2年⽣のときに、プログラミングで⽉20万の不労所得を達成し、晴れて⾃由の⾝ 

 となったのです。 

 いまでこそ、いろんな収⼊源があり⽉の収益は100万円以上になりましたが、今の 

 僕があるのは当時プログラミングで作った⽉20万円の⾃動収益のおかげです。 

 経済的な部分だけでなく、時間的な余裕も僕に与えてくれました。 

 もともと僕は⼈に合わせるのが苦⼿なんです。 

 ⼤学⽣になって始めたバイトはずっとやめたかったし、サークルの友達に誘われる 

 旅⾏も正直あんまり⾏きたくなかった(僕以外にもこうゆう⼈、結構いるんじゃな 

 いかな)。そんな性格は今も変わりませんね。 

 だからこそ、⼈と関わらなくても⾃動で発⽣する収⼊源があるというのは、本当に 

 (⼼が)⾃由な状態でした。これが最⾼に幸せです。 
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 ⼈によって⾃動収益がほしい理由は違うと思いますが、ある程度の稼ぎを実現でき 

 ると、様々な麺で⾃由度が広がることは間違いないです。 

 ⽉10万稼げればディナーのメニューを値段を⾒ないで決められるし、⽉20万稼げ 

 れば、会社に依存しなくて良くなります。 

 その先には”本当にやりたいこと”しかやらなくていい⼈⽣もあります。 

 どこを⽬指すかは⼈それぞれですが、あなたの⼈⽣の⾃由度を上げるためのお⼿伝 

 いを僕ができると嬉しいです。 

 僕のより詳しいプロフィールが知りたい⽅はこちらからどうぞ→  ワタシナガタの詳 

 しいプロフィールはここをクリック 
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 なぜこの電⼦書籍を書いたのか 

 「どうしてこんな電⼦書籍を無料で公開してるの？」 

 「ながたさんにメリットはあるの？」 

 という声が聞こえるので、なぜ僕がこの電⼦書籍を無料で公開しているのか？を簡 

 単に説明します。 

 まあ、確かに怪しいですよね。「不労所得を稼げるよ！」なんて僕が⾔っても怪し 

 くて信じてくれない⼈もいるかもしれません。でもこの電⼦書籍を無料で公開する 

 と、  僕にはメリットが  めちゃめちゃあるんですよ。 

 例えば、Aさんが僕のノウハウを知り、プログラミングで⽉10万円を⾃動で稼げる 

 ようになったとします。すると、⾦銭的に余裕が出たAさんは⽉30万円でも僕にコ 

 ンサルを依頼してくれるでしょう。つまり、僕は  電⼦書籍を無料で公開したことで 

 ⽉30万円のコンサルを獲得した  ことになります。 

 僕がノウハウをだだ漏れに公開した電⼦書籍を無料で配布しなかったら、Aさんは 

 ⽉10万の⾃動収益をゲットすることは無かったので、僕に30万のコンサルを依頼 

 することは無いでしょう。 

 僕のノウハウを利⽤してお⾦を稼げるようになる⼈が増えると、僕⾃⾝もより稼げ 

 るようになるのです。これがこの電⼦書籍を書いた理由です。 

 あと、単純に⼈に感謝されるのが好きなんですよね。笑。中学のとき通っていた塾 

 でも、頼まれてもないのに⼈に教えたがるタイプの⽣徒でしたし。 

 今まで僕は、⾃分が稼ぐことで精⼀杯でした。 

 ただ、ある程度の余裕ができてきたときに、今後の仕事の⽅向性を考える機会があ 

 りました。 
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 せっかくプログラミングを学んでも、収⼊につながらず、学習を諦めてしまう駆け 

 出しエンジニアやプログラミング経験者の⽅が⼤勢いる。 

 本来プログラミングは不労所得を⽣み出すほどのすごいスキルなのに、そのスキル 

 を活かしきれていない⼈が⼤勢いる。そんな事実に無性に腹が⽴つのです。 

 この電⼦書籍を読んでいる⽅の多くは、個⼈でビジネスをしていたり、意欲的にプ 

 ログラミングを学んでいるという⽅がほとんどだと思います。 

 個⼈がWEBの世界で稼ごうとしたときには、本当に多くの”稼げない理由”や、個 

 ⼈だからこそのデメリットが壁となって⽴ちふさがってきます。 

 ⼈脈がない、コストを掛けられない、時間を捻出できない.... 

 しかし当然、これでは⽣活は苦しいまま。 

 少し前の僕のように、せっかくプログラミングを学んでいるのに稼げていない⼈た 

 ちの⼒になるノウハウを提供したい。 

 そのノウハウが、やっと完成しましたので今回、公開させていただきます。 
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 この電⼦書籍を読み終わった後、あなたがやるべきこと 

 この電⼦書籍を読み終わった後に、あなたが最初にすべきワークを「あとがき」に 

 てお知らせします。 

 誰でもできるようなごくごく簡単なワークです。ただし、このワークをしっかりと 

 やりきれるかどうかで今後、あなたがビジネスで成功するかどうかが決まってしま 

 います。 

 僕の経験上、  最初の⼀歩が踏み出せない⼈は、その後もズルズルと動けないまま僕 

 の元を去っていくことが多いですね  。逆に、はじめの⼀歩さえ踏み出してしまえ 

 ば、そのままスルスルと成功が近寄ってきます。ビジネスで成功する上で⼀番⼤事 

 なのって、結局、⼀番はじめの⼩さな⼀歩なんですよ。 

 ですから、あとでお知らせする「あとがき」の章で⽰すワークは、必ずやってくだ 

 さいね。必ずですよ。 
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 第1章 この⼿法で実現できる未来とは？ 

 もしあなたが... 

 1%でも「お⾦」に関する悩みがあるなら、プログラミングで作成するTwitterBot 

 による不労所得のメリットは計り知れないです。 

 まず、TwitterBotは誰でも、簡単に作れます。 

 「⽂章が上⼿」とか、「才能がある」とか、まったく関係ありません。 

 同じシステムをコピペすれば、誰でも同じTwitterBotを作ることが出来ます。 

 極端なことを⾔ってしまえば、  僕が稼働させているTwitterBotをそっくりそのま 

 まあなたにプレゼントする。 

 そんなことさえ出来てしまうのです。 

 ⼀度作ったTwitterBotはあなたが寝ている間でも「チャリン、チャリン」と勝⼿に 

 お⾦を稼いでくれています。 

 想像してみてください。 

 あなたはデート中、2000円のランチを彼⼥と楽しんでいます。 

 すると、ピコーンとスマホから通知⾳が鳴っている。 

 ズボンのポケットからスマホを取り出し通知をちらっと⾒ると、 

 「9800円⼊⾦」の通知。 

 あなたは、デート中にご飯を⾷べてお⾦を払うどころか、7800円儲かってしまっ 

 たのです。 

 あなたが汗⽔たらして職場で労働する1時間より、プログラミングで作った 

 TwitterBotが1時間で稼ぐ⾦額の⽅が多くなってしまいました。 
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 しかも、TwitterBotはネット上のデジタルデータなので、簡単にコピペで増やすこ 

 とが出来ます。 

 ⽉1万の不労所得を⽣み出しているアカウントがあるなら、それを全く同じものを 

 コピペすれば、あっという間に、⽉1万の不労所得が増えます。 

 これをあなたがほしい⾦額まで繰り返せばいい。 

 これがTwitterBotの不労所得の恐ろしさです。 

 どうですか？⾯⽩いでしょう。 
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 第2章 プログラミング⾃動化ビジネスが最強の理由 

 第2章 プログラミング⾃動化ビジネスが最強の理由 

 今回、お伝えするノウハウはプログラミングを活⽤したマネタイズ⽅法です。 

 ノウハウをお伝えする前に、なぜプログラミングによる⾃動化ビジネスが最強なの 

 か？という部分を理屈で理解していただきたいので、その点についてお伝えしま 

 す。 

 プログラミングによる⾃動化ビジネスのメリットをまとめると、 

 ①固定費が(ほとんど)かからない 

 ②参⼊障壁が⾼そうに⾒える 

 ③遊んでいても、病気で寝込んでいても、⾃動でお⾦が⼊ってくる 

 ①固定費がかからない 

 現実世界のビジネスで、あなたのために働いてくれる営業マンを雇うには、⽉30 

 万円を給与として⽀払わなければいけません。 

 もし、⽉に30万円以上の利益が出ていないなら、営業マンを雇うだけで損が出て 

 しまうリスクがあります。 

 今回お伝えするノウハウでは、あなたの代わりにプログラミングで書いたコードが 

 お客さんを連れてきて、商品を販売してくれます。プログラミングは無料で実⾏で 

 きるので、あなたのために働いてくれる営業マンをタダで雇えるということなんで 

 す。 

 プログラミングコードに対して給与を払う必要はないので、仮に1ヶ⽉間利益がゼ 

 ロでもあなたが負う⾦銭的なリスクは全く無いです。実際僕も、今でも24時間コー 

 ドを実⾏させ続けていますが、かかるお⾦はほとんどゼロです。かかったとしても 
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 ⽉に20円くらいなので無視できるレベルです。実際に僕が稼働させている⽉30万 

 の⾃動収益を⽣み出しているアカウントの⽉の固定費は13円です。 

 合わせて、労働時間もゼロなので、仮に収益が全くのゼロでも、あなたが損をする 

 可能性はゼロ。 

 なのに利益がでたら、その売上はほとんとが利益になり、あなたのポケットに⼊ 

 る。 

 こんな完璧なビジネスモデル、他にありますか？ 

 ②参⼊障壁が⾼そうに⾒える 

 こんなに魅⼒的なビジネスモデルに関わらず、やってる⼈が少ないのは、プログラ 

 ミングを使うという性質上、⼀⾒難しそうに⾒えるからです。⼤学時代の友達が副 
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 ⾏を探していたので、彼に僕のビジネスモデルのノウハウを話してみたら、「プロ 

 グラミングって難しそうだからやめとくわ」なんて⾔われたこともあります。 

 実際はパソコンすらほとんど触ったことのない主婦の⽅でも、  開始⼀週間で⾃動化 

 の仕組みが作れるくらい簡単  なんですけどね。 

 なにかしらのプログラミングをやったことのある⼈ならまじで簡単です。プログラ 

 ミング未経験でも「俺ってネット苦⼿なんだよな〜」っていう⾃覚が現状ない⼈な 

 ら全員⼤丈夫です。なのに難しく考えてやらない⼈がいるから、参⼊者だけが得し 

 続けている、ってのが現状です。 

 ③遊んでいても、病気で寝込んでいても、⾃動でお⾦が⼊ってくる 

 個⼈的にはこのメリットが⼀番嬉しいですね。⼀週間まるまる彼⼥と旅⾏して、全 

 くパソコンを触れない状況でも、気がついたらスマホに「19800円の商品が売れま 

 した。」と通知が来るんですよ。この安⼼感は格別ですね。 

 たまに  「⽉5万円程度の収⼊が増えても意味なくない？」  とかいう⼈がいるんです 

 けど、僕に⾔わせれば、  バイトで稼ぐ5万円とプログラミングによる⾃動化収益に 

 よる5万円じゃ、価値が全く違います。 

 例えば、不動産の購⼊価格は⼀般的に、その不動産から将来的に得られるであろう 

 5年分の収益の合計である『⽉の家賃収⼊×60』で計算されて、それが不動産の価 

 格になります。5年という数字⾃体になにか根拠があるわけではないのですが、慣 

 例的に5年分の家賃で売買されることが多いです。 

 つまり、⽉5万円の家賃収益が発⽣する不動産を買おうとすると、5万円×60=300 

 万円ということです。なぜこのような計算をするかというと、「  将来、安定的に発 

 ⽣する収益は、単発の収益の  60倍  の価値がある」とビジネスの世界では評価され 
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 るから。  だから  「⽉5万円程度じゃ意味なくない？」という意⾒は的外れもいいと 

 ころなんですよ。 

 バイトで稼ぐ5万円は、50時間汗⽔たらしながら50時間働く必要がありますし、来 

 ⽉もまた50時間働く必要があります。もし⼀週間まるまる旅⾏にでかけてバイトが 

 できないならその分、⼿に⼊る給与は減るでしょう。 

 ⼀⽅、プログラミングによる⾃動化収益の場合。今⽉、5万円の収益が⼊ったら、 

 来⽉もそのまま5万円程度の収益が⾃動で⼿に⼊る可能性がかなり⾼いです。あな 

 たの労働時間に関わらず、⽤意した仕組みがネット上で24時間あなたの代わりに働 

 いてくれるからです。 

 バイトの5万円じゃ⼈⽣は変わりませんが、⽉5万の不労所得は⼈⽣を 

 変えます。 

 おまけ①そもそもプログラミング(Python)とは？ 

 ここまでで「プログラミングによる⾃動化ビジネスが最強だよー」って話をしてき 

 たんですが「プログラミングって何？」「Pythonってなに？」って⼈もいるかも 

 しれないので、ちょっと説明します。詳しい⼈はここを読み⾶ばしてもらっても⼤ 

 丈夫です。 

 Pythonってのは、プログラミング⾔語のうちの1つです。Pythonとか全く知らな 

 いよ」って⼈はこの記事を読むとわかりやすいです。 

 →  https://techacademy.jp/magazine/15507 

 僕はPythonというプログラミング⾔語を使⽤してTwitterの運営を⾃動化すること 

 で不労所得を得ています。運営しているアカウントはたくさんありますが、その殆 

 どの運営を完全に⾃動化しています。 
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 Python以外のプログラミング⾔語でもTwitterBotの⾃動化は⼀応できますが、 

 ●  プログラミング初⼼者でも覚えやすい 

 ●  他のサービスとの接続が楽 

 ●  サンプルコードがたくさんある 

 などの理由で  Pythonが⼀番稼ぎやすいです。  プログラミング初⼼者はPythonの学 

 習から始めるのがおすすめです。 

 他のプログラミング⾔語の経験がある⽅も、今回を機に、Pythonを覚えた⽅がい 

 いと思います。プログラミング経験がある⼈なら、2時間もあれば基本的なPython 

 の書き⽅はすぐに⾝につきますし、今回⽬指す⽉20万のTwitterBotの作成くらい 

 なら、その2時間で⾝につくレベルのスキルで⼗分です。 
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 第3章 不労所得の全体像 

 TwitterBotで不労所得を得るために必要なことは.... 

 ビジネスの3⼤原則である”  「集客」「教育」「販売」の流れをすべてプログラミ 

 ング＋WEBサービスで⾃動化すること  ”。これがすべてです。 

 お客さんがあなたから商品を買ってくれるプロセスをすべて⾃動化するのです。 

 これが僕がプログラミングで作った不労所得の正体です。 

 どのような業種であれ、世の中のすべてのビジネスモデルは「集客」「教育」「販 

 売」の3ステップに分割されます。 

 1.  ⾃分の商品を買ってくれそうな⼈を集めて、 

 2.  ⾃分たち持っている商品の価値をお客さんに説明し、 

 3.  買ってもらう 

 例えば、不動産の販売なら、⾶び込み営業でお客さんを探し、営業トークで不動産 

 の価値を説明し、その気になったお客さんに不動産を買ってもらうわけです。 

 今回のノウハウでは、このプロセスをすべて⾃動化します。 

 だから限りなく不労所得に近くなるわけです。 

 中でも特に「教育」が重要 

 「集客」「教育」「販売」の3ステップで⼀番わかりづらいのが「教育」です。 
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 「教育ってどうゆうこと？」って思いました？⼤丈夫です。しっかりと解説しま 

 す。 

 マーケティングの世界でよく使われる⾔葉で、ものを売るには、「集客」「教育」 

 「販売」この３つのうち、⼀つでも⽋けていると「稼げない」というのが現状で 

 す。 

 「教育」とは、集まったお客さんに、⾃分が販売する商品に関する情報を提供する 

 ことです。 

 例えば、Twitter上でいきなり有料の商品を販売しても、もともとのフォロワー(そ 

 れも、かなり濃いファンだけ)が買うことはあっても、フォロワー外にまで影響が 

 及ぶことはほどんどありません。 

 その理由は明確で、もともとのフォロワーでないと、その⼈が信頼できる⼈物かど 

 うかわからないからです。 

 たとえば、美肌に関する知識がなにもない⼈に「アスタキサンチン配合!!!」と謳っ 

 た健康⾷品を販売しても売れませんが、「栄養素の中で最も美肌に効果的なのは、 

 アスタキサンチンなんですよ」という事前情報を持っている⼈なら、「アスタキサ 

 ンチン配合!!!」と表紙に書かれた健康⾷品を⾒かけたら気にならずにはいられませ 

 ん。ついつい買ってしまう⼈も多いでしょう。これが「教育」です。 

 「教育」というと聞こえが悪いですが、⾔い換えれば「情報」を与えるということ 

 です。情報を欲しい⼈に適切な情報を教えてあげているので、むしろお客さん的に 

 はハッピーです。 

 では、Twitterの場合を⾒てみましょう。Twitterは「集客」としての機能は抜群で 

 す。だからこそTwitterでフォロワーが多い⼈は稼ぐことができています。 
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 稼ぐために運営されているTwitterアカウントはたくさんあります。だけど、その 

 殆どが稼げていないのが現状です。 

 なぜなら、その多くが「集客」「販売」は出来ていても  「教育」  が出来ていないか 

 ら。 

 例えばこのTwitterアカウントを⾒てみてください。 

 https://twitter.com/lov_boscat 

 リプライやリツイートは少ない。典型的なBotアカウントです。しかしツイートの 

 センスが良いので、フォロワーが8万⼈もいます。 
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 しかし、このアカウントはそんなに稼げていません。なぜなら、「集客」が出来て 

 いても、「教育」「販売」が出来ていないから。 

 ブログへのリンクは貼られていますが、Twitterのフォロワーがブログを訪れるこ 

 とはないでしょう。 

 次のアカウント。 

 https://twitter.com/graduate_RPG48 

 このアカウントはとてももったいない事例です。僕なら売上を10倍にする⾃信があ 

 ります。 

 このアカウントもフォロワー数が多く、集客には成功しています。しかも、固定ツ 

 イートに脱⽑のアフィリエイトのリンクがしっかりと貼られており、「販売」の部 

 分は出来ています。 

 しかし、肝⼼な「教育」の部分が出来ていません。いくらフォロワーが多くても、 

 突然「脱⽑がおすすめだよ！」と⾔われても「私には関係ないかな」と、だれも購 

 ⼊しません。 
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 「じゃあTwitterの正解はなんなの？??」 

 おっと、素晴らしいやる気です。 

 「え・・・無料でこれ教えちゃうの？」ってくらいの情報です、どうぞ。 

 TwitterBotが稼ぐ仕組みはこの流れです。 

 1.  TwitterBotでフォロワーを集める 

 2.  フォロワーをLINEやメールマガジンへ誘導する 

 3.  マガジンで情報を与える 

 4.  商品を売る 

 この流れを叩き込んでください。思ったよりシンプルでしょ？具体的なノウハウに 

 ついては後で解説しています。 

 「集客」「教育」「販売」 

 この流れをツールを使って  完全⾃動化  するのがプログラミングで不労所得を得る全 

 貌です。 

 この⾃動化の部分でプログラミングが役に⽴つわけです。もちろん、プログラミン 

 グ以外のITツールも使いますが、プログラミングを使うことでより不労所得に近く 

 なります。 

 ここから先は「集客」「教育」「販売」の3ステップをどうやって⾃動化していく 

 か、の具体的な解説に⼊っていきます。超有料級の情報なので⾒逃さないでくださ 

 いね。 
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 第3章 「集客」を⾃動化にする⽅法 

 この電⼦書籍のタイトルにも⼊っているTwitterBotは、この「集客」のステップで 

 活躍します。 

 集客とは、⾒込み客の⼈たちに、僕たちの存在を知ってもらうことです。 

 通常、集客のために露出しようとすると、数⼗万・数百万といった広告費がかかっ 

 たり、Google検索結果で上位表⽰するスキルや資⾦などが必要になります。 

 ツイッターをうまく使うことで、もともと資⾦・スキル・⼈脈がない状態でも極め 

 て短期間で⼤きな結果をだすことが可能になります。 

 これをほぼ無料で使えてしまうので、個⼈が最短かつ最⼤の結果をだすにはツイッ 

 ターが最適と断⾔できます。 

 プログラミングで⾃動で露出を増やす 

 Twitterの特徴として、 

 1.  プログラミングで⾃動化しやすい 

 2.  こちらから⾒込み客にアプローチできる 

 この2点が⾮常に⼤きいです。 

 ⾃動化のための具体的なツールは、以前配布した、こちらの「  収益を⾃動化するた 

 めに絶対に覚えておくべきITツール集  」レポートにかなりまとめたので、合わせて 

 読んでください。とても好評なレポートです。 
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 稼ぐためにはもう少し⼯夫が必要ですし、実際のコードを⾒てみないと良くわから 

 ないでしょう。 

 そこで、  この電⼦書籍を読んでいるあなた限定で、実際に僕が使ってるPythonの 

 サンプルコードを配布します。 

 どのようなコードかというと、⾃分に興味を持ってくれそうな⼈のツイートを⾃動 

 でいいねしてくれるコードです。  ⾃動いいねのツールは約2万円で販売されている 

 ので、この特典の価値は2万円です。  受け取り損ねると、2万円の損となります。 

 この電⼦書籍をダウンロードしたページと同じところから感想を送れるので、必ず 

 受け取っておいてください。特典受け取りページは  こちらをクリック 

 プログラミングで⾃動化していること 

 僕がプログラミングで⾃動化しているのは、以下のような機能です。 

 ●  ⾃分に興味を持ってくれそうな⼈のツイートをいいね、フォロー 

 ●  定期的なツイート 

 ●  過去の⼈気ツイートを定期的にリツイート 

 ●  botでダブったツイートを削除 

 ここらへんですね。ここらへんを上⼿に設計すると、⾒込み客へのアプロー 

 チを⾃動で⾏うことができます。 

 LINE友達に追加してもらう 
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 プログラミングを使って⾃分のTwitterのプロフィールに来てくれる⼈が増えた 

 ら、  次はLINEアカウントを⽤意して友達に追加してもらいましょう。 

 『  LINE for Bussiness  』というサービスを使えば、⽇常的に使っているLINEアカ 

 ウントとは別に、ビジネス⽤のアカウントを作れるサービスがあります。 

 無料で使えるので、アカウントだけでも先に作っておくと良いでしょう。公式サイ 

 トは→  こちら。 
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 この画像のアカウントのようにTwitterプロフィールから、固定ツイートやプロ 

 フィール内のリンクを利⽤して、⾃⼰紹介記事に誘導するような設計にしておきま 

 す。 

 ⾃⼰紹介の記事内には、公式LINEの友達追加リンクがあり、興味を持ってくれた 

 ⼈たちは友達追加してくれるという流れを作っています。 
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 こうすることで、LINE友達に⾃分の発信内容に興味を持ってくれている⼈たちの 

 リストが溜まっていきます。 

 ⼀度、プログラミングで集客からの流れを作ってしまえば、  今後、半永久的に⾃分 

 に興味を持ってくれた⼈のリストが溜まっていくのです。  この部分はとても⼤事な 

 ので必ずメモってください。 

 Twitter上で商品は売るな 

 もう⼀つ重要なポイントがあります。それは  Twitter上で商品を売らないこと  で 

 す。 

 Twitterでビジネスをしようとしているアカウントの多くは、Twitterのアカウント 

 上に有料noteのリンクやアフィエイトのリンクを貼ってしまい、ほとんど商品が売 

 れず失敗しています。 

 TwitterBotの⽬的は、  LINE友達に追加してもらうこと  です。ここだけを⽬標に 

 TwitterBotを設計・運営していきます。 

 なぜTwitter上で商品を売らず、LINEへ誘導するのか 

 なぜTwitter上で商品を売らず、LINEへ誘導するのか。それは、ソッチのほうが  最 

 終的に商品が多く売れる  から。ただそれだけです。 

 よく「LINE追加させずに直接、商品を置いた⽅が稼げるんじゃないの？」と質問 

 されるのですが、  これは明確に違います。  その理由をしっかりと理解すると不労所 

 得にグッと近づくので、この先の説明をがんばって理解してください。 

 例えば、LlNE追加の代わりにnoteなどのリンクを置いて置くとします。すると、 

 あなたのTwitterアカウントを訪れた⼈たちは、 
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 ●  この⼈を頼ってもいいのか 

 ●  実績はあるのか 

 ●  再現性はあるのか 

 ●  ⾃分の問題を解決してくれて理想の⾃分になれるのか 

 ●  ⾃分にできるのか 

 などの疑問を持ったまま、あなたが売りたい商品を売りつけられることになりま 

 す。上のリストにあるような疑問が解決していない⼈たちは、絶対に商品を買って 

 くれません。だからTwitter上に商品を置いてはいけないのです。 

 しかし、  逆に⾔えばこれらの疑問さえ解決すれば、とたんに商品を買ってくれるよ 

 うになります。  なので、商品を販売する前にLINEに追加してもらい、LINE上でそ 

 の疑問を解決してあげるのです。その後、商品を販売すれば商品が⾃動で売れるよ 

 うになるのです。 

 有料商品の販売とは異なり、友達追加のハードルはかなり低いのも⼤きな理由で 

 す。TwitterBotでいいねやフォローされた⾒込み客がプロフィールを⾒に来た際 

 に、そのままお⾦を払うのはめったに無いことですが、LINEの友達追加くらいな 

 ら「とりあえずしてみようかな」という気持ちになりますよね。 

 また、LINE追加の確率をもっと上げてくれるのが、無料レポートの作成です。「 

 LINE追加してくれたら、〇〇をあげます！」  みたいな感じですね。これだけでも 

 LINEを追加してくれる確率が爆上がりします。 

 無料レポートのテーマの決定 
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 無料で配布するレポートの役割は、  その記事を⾒つけてくれた⼈への信頼度をアッ 

 プさせること  、つまり⾃分への興味付けです。そのため、無料レポートは有⽤商品 

 並にしっかりと⼒を⼊れて作成する必要があります。 

 実際に無料レポートを書く際には、より価値を感じてもらえる内容を提供すべきで 

 す。無料レポートを書く場合には、今後発売する予定の教材の簡易版を無料レポー 

 トにしたり、他⼈の商品を紹介する場合は、その商品を実際に試してみて、うまく 

 いった点、失敗した点などをまとめると需要が⾼い傾向があります。 

 また、無料レポートを書く際に、「こんな内容でいいのかな？」と⾃分で思ってし 

 まう場合。基本的にそのままで⼤丈夫です。 

 というのも、⼈によってそれぞれステージが違うのは当然だからです。 

 あなたが題材に使⽤したテーマを、必要だと感じる⼈は少なからず存在します。す 

 べての⼈にとって、必ずしも上級テクニックが必要なわけではないからです。 

 テーマの選び⽅ 

 この段階でぶち当たる壁は「何を発信すればいいかわからない」というものでしょ 

 う。 

 テーマを選ぶ基準は”あなたが1年以上悩んだ経験があり、その悩みを解決するた 

 めにお⾦を使った経験があり、10⼈中トップの知識を持っている分野”です。 

 この条件を満たすならどんな分野でも⼤丈夫です。僕の昔の教え⼦だと「ワインの 

 知識」の発信で⽉30万の不労所得を作った⼈もいましたね。 

 “⼤切な⽇のディナーに合うワインの選び⽅”という無料レポートを作り配布するこ 

 とでLINEの友達リストを⾃動で集める仕組みを作成。その後、ワインセミナーの 

 動画を⼀本5万円で販売することでマネタイズする形ですね。 
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 他にも 

 ●  10年治らなかったニキビを治すためにやったことリスト 

 ●  UberEatsで⽉20万稼ぐために必要なことリスト 

 ●  ⼦供の写真を100倍キレイに撮るカメラの使い⽅ 

 ●  便秘のを解消する専⾨家 

 などの発信でもいいでしょう。 

 稼ぐために重要なのは「何を発信するか」より「どう発信するか」なので「集客」 

 →「教育」→「販売」の流れに従えば、⽉5万~50万程度の不労所得なら、正直ど 

 んな分  野の発信でも実現可能です。 

 稼いでいるジャンル 

 「何を発信しても⼤丈夫」とは⾔っても、やっぱり稼ぎやすいジャンルというもの 

 はあります。 

 ●  お⾦ 

 ●  ⼈間関係 

 ●  健康 

 このあたりの分野の発信は⾃動化しやすいです。多くの⼈が「お⾦を出してでも解 

 決したい」と思っている悩みがこの分野には多いからです。 

 僕が新たにアカウントを作るときはこれらの分野に必ず絡めるようにしています。 

 ここで特別に僕が運営しているアカウントで実際に稼いでいるジャンルを公開しま 

 す。マジで特別なので絶対に秘密にしておいてください。 

 28 



 僕が今運営していて稼ぎやすいと感じてるアカウントは 

 ●  男性向けの美容系アカウント(スキンケア) 

 ●  真⾯⽬な男性と出会いたい⼥性向けの恋愛指南 

 らへんですかね。共通点は「当事者は死ぬほど悩んでる」ってこと。悩みが⽣まれ 

 やすい分野は稼ぎやすいですね。 

 29 



 第4章 「教育」を⾃動化する⽅法 

 ここまでで公式LINEに⾒込み客が⾃動で集まる状態になっているでしょう。 

 次は  「教育」の⾃動化  です。教育の⾃動化とは、⾒込み客に  ⾃分の情報を受け取っ 

 てもらう⼿順を⾃動化する  ということです。⼀番簡単なのは、友達追加してもらっ 

 たLINEにメッセージを定期的に送る⽅法です。これをステップ配信と呼びます。 

 ⼈間というのは、接触する回数が多い⼈を無意識のうちに信頼してしまう性質があ 

 ります。 

 不動産の営業マンが⽤事もないのに、定期的にお客さんにはがきを送ったり、電話 

 をするのはこれが⽬的なんです。今すぐ商品を買ってもらわなくても、信頼さえし 

 てもらえれば営業マンの勝ちなんです。 

 1.  LINE 

 LINEマガジンを⾃動化するためのツールが  Lステップ  です。 

 →  https://linestep.jp/lp/01/ 
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 LINEマガジンを配信するサービスの中で、値段に対して⼀番機能が多いのが『  Lス 

 テップ  』というサービスです。僕も使っています。また、機能はかなり制限されて 

 しまいますが、毎⽇⾃動でメッセージを配信するだけでいいなら、公式LINEの機 

 能として無料で使えます。固定費を最⼤限に低くしたいのなら、最初は公式LINE 

 の標準機能を使うことをおすすめします。 

 参考記事 

 →  https://www.linebiz.com/jp/manual/OfficialAccountManager/step-message/ 

 ただ、公式ラインの標準機能だけだと 

 1.  10通しかメッセージが送れない 

 2.  メッセージを送れる時間に制限がある 

 3.  メッセージ内に相⼿の名前を⼊れられない 

 など、Lステップに⽐べるとやはり使いづらいです。初期費⽤か便利さ、どちらを 

 取るか、という感じですかね。おすすめとしてはとりあえず標準の機能だけ使って 

 運⽤して(この時点では固定費はゼロ)、利益が出だしてもっと便利な機能を使いた 

 くなったらLステップを導⼊する、という形ですね。 

 さて、ステップ配信を利⽤して、集まったフォロワーに対して情報を発信していき 

 ます。 

 例えば、脱⽑を売りたいなら、「なぜあなたに脱⽑が必要なのか」に関するメール 

 を⼀週間かけて7通ほど配信します。メール⾃体は最初に全て書きあげて、登録が 

 あった⼈に⾃動で配信されます。これだけで売上は驚くほど変化します。 
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 配信する内容は、無料レポートに興味を持った⼈が興味を持ちそうな内容にしま 

 しょう。 

 例えば「5年悩んだニキビが、たった１ヶ⽉でキレイに治った3つの習慣」みたい 

 な無料レポートで集まった⼈たちには、その習慣をより深める⽅法や、より発展的 

 な⽅法を定期的に配信します。 

 ステップ配信の内容が有料級であればあるほど、お客さんたちからの信頼はたま 

 り、今後紹介する商品を購⼊してもらいやすくなるので、ここもがんばりどころで 

 す。 

 ただ、⼀度作ったメッセージは今後は⾃動で配信してもらえるので、頑張るのは最 

 初だけで、その後は頑張る必要はありません。これで「教育」も⾃動化することが 

 できますね。 
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 第5章 「販売」を⾃動化する⽅法 

 ステップ配信を読んでくれている読者に対して、最後に販売(オファー)をします。 

 アフィリエイトでも構いませんし、⾃分の商品を持っているならそれを売ってもい 

 いでしょう。⽂章だろうが、情報だろうが、店舗への集客だろうがOKです。 

 きちんと計算されたステップ配信であれば、この時点で読者はあなたのことを信頼 

 していますし、あなたのセールスを受け⼊れる⼼の準備もできています。 

 いきなり初対⾯で商品を売りつける場合と⽐べて、⾮常に⾼い成約率を実現するこ 

 とができるでしょう。 

 ここで商品購⼊を決断してくれるお客さんがいれば、晴れてあなたに⾃動収益が発 

 ⽣します。 

 販売もステップ配信で⾏うので、あなた⾃⾝がすることはありません。(最初にマ 

 ガジン原稿を書かなければいけませんが)。 

 そして商品の魅⼒は⼤きく成約率に関わってきます。売るなら魅⼒的な商品を⽤意 

 し、お客さんが喜んでお⾦を払ってくれるような商品を紹介しましょう。 

 販売する商品の価格の決め⽅ 

 また販売する商品の価格も重要です。仮に500円の商品を販売した場合、10万円の 

 売上を発⽣させるためには、200⼈のお客さんに購⼊を決断してもらわなければな 

 りません。 

 しかし5000円の商品であれば、たった20⼈に購⼊していただくだけで10万円を達 

 成できます。どちらが簡単に⼤きく稼げるかと⾔ったら、間違いなく後者です。し 
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 かも、経験上、500円の商品と5000円の商品では、売る難易度はほとんど変わり 

 ません。 
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 -特別特典- 僕が実際に⾏っている⽅法 

 ここまで読んでくれてこれから実践していく意識の⾼いあなたへのプレゼントで 

 す。僕が実際に使っているツールをすべて紹介します。 

 ①インフォトップ 

 僕が⼀番最初に 

 ⽉20万の不労所得を達成したときは、 

 『  インフォトップ  』という 

 サイトの商品を紹介してました。 

 ↓ 

 https://www.infotop.jp/ 

 集客や教育を⾏う前に、最も⼀番最初にやるべきことは「どのような商品を売る 

 か？」を決めることです。『  インフォトップ  』の商品⼀覧をズラーッと⾒て、売れ 

 そうな商品を決めてから、その商品がほしそうな⼈を集めるための集客を始めま 

 す。 

 ただ、今から始めるなら『  Brain  』というサイトを使うでしょう。僕が今でも運⽤ 

 しているアカウントの中にも、Brainの商品を販売してマネタイズしているアカウ 

 ントもありますし、僕がコンサルしている⼈たちにも今はインフォトップより 

 Brainを使うようおすすめしています。 

 Brainで商品を販売している⼈たちはTwitter上で積極的に情報発信をしている⽅が 

 多く、既に信頼が溜まっている⽅が多いです。そのような⼈たちの商品は、売れる 

 確率が⾼く、早くに収益化が可能になります。 

 ②Python 
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 TwitterのBotを作るなら、twittbotなどいくつか既存ツールがありますが、これら 

 既存のツールではなかなか稼げません。これらのツールだと、すぐにアカウントが 

 凍結されますし、機能がしょぼい割に⾼いです。僕はPythonというプログラミン 

 グ⾔語を使って⾃分でTwitter Botを作成してます。プログラミングしたことない 

 初⼼者でも、⼀週間もあれば絶対にTwitterBotくらいなら作れるようになります。 

 僕のお客さんには、エクセルもまともに触れない40歳の専業主婦が、初めて 

 Pythonに触れてたった3⽇間で、TwitterBotを作って、その後10万の不労所得を作 

 りました。 

 Pythonの始め⽅は以前僕のブログの⽅にまとめたので今のうちに読んでおいてく 

 ださい。リンクはこれです。→  https://watashinagata.com/step4/ 

 より詳しいPythonを使った不労所得の作り⽅は今後のマガジンで案内する予定で 

 す。楽しみにしていてください。「  収益を⾃動化するために絶対に覚えておくべき 

 ITツール集  」レポートにもかなりまとめているのでこちらも必ず⽬を通してくださ 

 い。 
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 あとがき 

 どうでしたでしょうか。価値のある情報は含まれてますか？ 

 お⾦を稼ぐ上で重要なのは、  「情報をどれだけ⼿に⼊れるか」  です。 

 世の中には、知っているか知らないかで⼤きく収⼊がわかることがあります。 

 ですので、さらなる情報を⼿に⼊れるためにも、常に情報のアンテナを張っておく 

 ことです。 

 これは常に意識してもらいたいのですが、あなたが  「ちょっと理解できないな」と 

 感じる情報こそ、本当に価値のある情報です。 

 そのような情報は積極的に取りに⾏って、あなたの成⻑や次に繋がる「⾏動」をし 

 てくださいね。 

 では、「まえがき」でお約束したワークを発表します。 

 今回のワークは  「Pythonを使って、⾃動でいいねをしつづけるTwitterBotを作 

 る」  です。難しそうですが、感想を送ってくれた特典でお渡ししているテンプレー 

 トコードを使えば、ほぼコピペで作れるようにしておきました。あなたが今からす 

 べきことは、 

 1.  この電⼦書籍の感想を送り、追加の特典記事をもらう(30秒で終わります。) 

 2.  あなたのかわりに働いてくれるTwitterBotをコピペで作る 

 です。 
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 わからないところがあれば、僕にLINEで聞いてくれてもいいし、「Python  

 Twitterbot 作り⽅」と検索すれば情報は⼭のように出てきます。 

 あなたの代わりに働いてくれるTwitterBotを作ると「不労所得ってこんな感じで作 

 るんだな」っていう感覚が⾝を持って実感できるはずですよ。 

 では、感想特典のページでお待ちしております。 

 ワタシナガタ 
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